LLOYDS

Zusammenarbeit
mit Lloyd’s Europe.

Ein Leitfaden flir
Versicherungsmakler.




Dieser Leitfadenrichtet sich an
Versicherungsmakler, die an
einer Zusammenarbeit mit
Lloyd “s Europe und einem
Zugang zu den
Versicherungskapazitaten des
Lloyd "s Marktes interessiert
sind.

Lloyd’s gehort zu den ,,Global

Playern“ der Spezial-und
Ruckversicherung.

Der Maklervertrieb steht im
Mittelpunkt unserer
Vertriebskette und ist fiir uns
von herausragender
Bedeutung.

Zusammenarbeit mit Lloyd’s Europe. Ein Leitfaden flir Versicherungsmakler.
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Lloyd’s bietet Versicherungsmaklern einen sicheren und verlasslichen

Versicherungsmarkt, auf dem verschiedene Risikotrager mit einem jeweils
unterschiedlichen Risikoappetit agieren und wo Versicherungsnehmer von
Lloyd’s von finanzieller Sicherheit und einer seit Jahrhunderten bewahrten

Versicherungsexpertise profitieren.

Lloyd’s Europe ist LIoyd’s europaweite Versicherungsgesellschaft, welche
gegriindet wurde, um die GroBe, das Fachwissen und die Kapazitat des
weltweiten Lloyd s Spezialversicherungsmarktes, liber einenin der
Europaischen Union regulierten Versicherer mit lokalen Mitarbeitern liber die
einzelnen EU-Mitgliedstaaten verteilt, ndher an seine Kunden in Europa zu

bringen.

Das mit der Versicherungsvertriebsrichtlinie (Insurance Distribution
Directive, IDD) im Einklang stehende Modell von Lloyd’s Europe umfasst
mehr als 280 Underwriter, die im Rahmen einer Mitarbeiterentsendung an die
Niederlassung von Lloyd “s Europe in London (UK Branch) entsendet worden
sind und IDD-konform Risiken zeichnen diirfen.

Lloyd’s Europe kann in 18 Versicherungssparten im Europaischen
Wirtschaftsraum, in Monaco und im Vereinigten Konigreich Risiken zeichnen
und bietet Zugang zu innovativen Versicherungsprodukten.
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Abschnitt1/ Einfuhrung -
Moglichkeiten der
Zusammenarbeit als
Versicherungsmakler

Europaische Versicherungsmakler, die Zugang zum Lloyd's-Markt anstreben, haben eine
Reihe von Optionen, die jeweils mit unterschiedlichen Vorteilen und Uberlegungen
verbunden sind. Die Auswahl wird dadurch bestimmt, in welchem Umfang ein
Versicherungsmakler direkten Zugang zu Lloyd’s erhalten méchte.

Die Option ,,EU Broker Market Gateway" steht im Mittelpunkt dieses Leitfadens und wird in
Teil C ausfihrlich erlautert. Teil A und B bieten einen allgemeinen Uberblick tiber die
jeweiligen Optionen.

Der Erstversicherungsmakler kann bei Lloyd’s
registriert sein oder einen etablierten Lloyd's

s Wholesale Broker nutzen
. Einen registrierten Lloyd’s Coverholder nutzen

Ein EU Broker Market Gateway werden
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Teil A/ Lloyd’s Broker

Einregistrierter Lloyd's Makler hat die Méglichkeit, direkt mit Lioyd's-Underwriternin
London (Erst-) und Riick versicherungsgeschéafte zu verhandeln.

Ein Versicherungsmakler, der Zugang zum Lloyd's Markt anstrebt, kann:

1. Einregistrierter Lloyd's Broker werden, oder

2. Mit einem etablierten Lloyd’'s Wholesale Broker zusammenarbeiten.

Lloyd’s Broker werden
Fur eine Registrierung bei Lloyd’s muss der Versicherungsmakler die Prozess- und
Compliance-Kriterien erflillen, um die Genehmigung vom Lloyd's zu erhalten.

Vorteile eines, Lloyd's Brokers in Europa:

Eine Vereinbarung der Geschaftsbedingungen (Terms of Business Agreement,
TOBA) mit Lloyd's Europe fiir alle Managing Agents;

Nutzung von multinationalen Policen;
Nutzung der Marke Lloyd's;

Platzierung von Zeichnungsvollmachten.

Uberlegungen:

GBP 10,000 Registrierungsgebtihr;

3x Referenzschreiben von Managing Agents zusammen mit einer soliden
Geschaftsbegrindung fur die Platzierung von Geschaften bei Lloyd's.
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Teil A/ Lloyd's Broker

—

Die Prozess- und Compliance-Kriterien, die im Rahmen des Registrierungsprozesses
erflllt werden missen, sind auf der Website von Lloyd’s unter
https://www.lloyds.com/join-lloyds-market/broker.

Dies beinhaltet die Einrichtung einer zentralen Abrechnungsnummer (Central Settlement

Number, CSN) und die Anbindung in Velonetic.

Einen Lloyd’s Wholesale Broker nutzen
Alternativ zum Lloyd's Broker Status, kénnen Sie mit einem etablierten Lloyd's Makler
zusammenarbeiten, um Zugang zum Lloyd's Markt zu erhalten.

Lloyd’s Broker haben starke direkte Beziehungen zu Underwritern und ein gutes
Verstandnis dafir, wie der Lloyd’'s Markt funktioniert. Sie sind mit dem Prozess der
Zeichnung eines Risikos sowie dessen Bearbeitung auf dem Lloyd's Markt vertraut.

Eine vollstandige Liste der registrierten Lloyd’s Broker istim Lloyd’'s Market Directory
(Marktverzeichnis) verfligbar: https://Idc.lloyds.com/market-directory.

Zusammenarbeit mit Lloyd’s Europe. Ein Leitfaden flr Versicherungsmakler.
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Teil B / Lloyd’s Coverholder

Ein Coverholder ist eine Firma oder Gesellschaft, die von einem Managing Agent zum
Abschluss eines Versicherungsvertrags oder mehrerer Versicherungsvertrage
autorisiert wurde, die von den Mitgliedern eines von ihm verwalteten Syndikats gemaB
den Bedingungen einer Zeichnungsvollmacht genehmigt sind.

Eine vollstandige Liste der Lloyd's Coverholder finden Sie im
Lloyd’'s Market Directory (Marktverzeichnis).

Lloyd’s Coverholder in Europa werden

Fur Informationen Giber den Antragsprozess flir Coverholder und die Anforderungen
vor und nach der Genehmigung besuchen Sie diese Seite:https:/www.lloyds.com/
conducting-business/delegated-authorities/applications-and-processes.

Bei weiteren Fragen zu Coverholder-Antragen fir Lloyd’s Europe wenden Sie sich bitte
an LloydsEurope.DelegatedAuthority@Illoyds.com.

Zusammenarbeit mit Lloyd’s Europe. Ein Leitfaden fur Versicherungsmakler.

o7

Teil C /EU Broker Market Gateway

Neben Lloyd's Brokern und Coverholdern hat ein Versicherungsmakler die Option,
eine Vereinbarung der Geschaftsbedingungen (Terms of Business Agreement, TOBA)
mit Lloyd’s Europe zu unterzeichnen. Diese ermdglicht direkten Zugang zu Gber

280 Lloyd’s Europe Underwritern fiir wichtige Versicherungssparten, in denen der
Versicherungsmakler eine Zusammenarbeit anstrebt.

Vorteile des EU Broker Market Gateway:

- Eine Vereinbarung der Geschéftsbedingungen (Terms of Business Agreement,
TOBA) mit Lloyd’s Europe fiir alle Managing Agents;

- Maglichkeit, EWR-Risiken zu platzieren;
- Keine Registrierungsgeblihr;

- Keine Referenzschreiben von Managing Agents notwendig.

Einschrankungen:
- Keine Platzierung von Zeichnungsvollmacht;
- Keine multinationalen Policen;
- Keine Nutzung der Marke Lloyd's;

- Kein Zugriff auf die internationalen regulatorische Datenbank von Lloyd's.

TOBA-Unterzeichnungsprozess

Der Versicherungsmakler muss die Prozess- und Compliance-Kriterien erflllen, um
eine Vereinbarung der Geschéftsbedingungen (Terms of Business Agreement, TOBA)
mit Lloyd’s Europe unterzeichnen zu konnen.
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Teil C/ EU Broker Market Gateway

Folgende drei Hauptphasen miissen abgeschlossen werden:

Gesprach liber ein Geschiftsinteresse mit
Lloyd’s-Teams

Erstes Gesprach mit dem Versicherungsmakler
und den Lloyd “s-Marktverantwortlichen des
jeweiligen Landes. Der Versicherungsmakler
liefert Informationen zu Pramienvolumen und
Versicherungssparten, die bei Lloyd's platziert
werden wirden.

Wenn der Bedarf der Versicherungsmakler mit
dem Bedarf der Underwriter von Lloyd's Europe
an Wachstum in den angegebenen
Geschaftsbereichen und Gebieten
Ubereinstimmt, gibt es eine Beflirwortung fur
den Antrag.

Der bzw. die zustandigen
Marktverantwortlichen des jeweiligen Landes
muss bzw. miissen den Antrag des
Versicherungsmaklers unterstitzen, um zur
néchsten Phase Uberzugehen. Das Team von
Lloyd's stellt dann die erforderlichen Due-
Diligence-Kriterien und das vom
Versicherungsmakler auszufillende
Antragsformular zur Verfligung.

Lloyd’s Due-Diligence-Prozess

Diese Phase konzentriert sich auf den Nachweis,
dass der Versicherungsmakler Gber die
entsprechenden regulatorischen
Genehmigungen verfligt und die anderen von
Lloyd's festgelegten Kriterien erflillt. Die
endgliltige Bestatigung kommt vom Lloyd’s
Europe Team.

Der Versicherungsmakler muss Lloyd's folgendes
liefern:

» Ausgeftilltes Antragsformular

« Aufstellung der Eigentiimerstruktur

» Nachweis der Firmengrindung

» Nachweis der entsprechenden behérdlichen
Genehmigung(en)

Lebenslaufe der Vorstandsmitglieder und

anderer Schllisselpersonen innerhalb des

Unternehmens

* Nachweis, dass Kundengelder auf getrennten
Konten gefiihrt werden (oder gleichwertige
Regelungen)

« Bilanz sowie Gewinn-und Verlustrechnung
der letzten drei Jahre

* Nachweis einer angemessenen

Berufshaftpflichtversicherung

» Registrierung bei Velonetic und Einrichtung

der zentralen Abrechnungsnummer

Lloyd's flihrtim Rahmen dieses Prozesses auch
eine Prifung in Bezug auf Solvabilitat, Bonitat und
Finanzkriminalitat durch.
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Teil C/ EU Broker Market Gateway

Anbindung an Velonetic

Diese Phase lauft parallel zum Due-Diligence-
Prozess von Lloyd's und das Ergebnis ist die
Anbindung an Velonetic, damit Pramien und
Schadensregulierungen bearbeitet werden
kénnen.

Weitere Informationen zu Velonetic und zur
Bearbeitung finden Sie im Abschnitt Ill “Wie
sieht die Geschéaftsabwicklung nach der
Risikoplatzierung aus?" dieses Leitfadens.

Die wichtigsten Stationen in dieser Phase sind:

1. Zuweisung einer zentralen
Abrechnungsnummer

Diese wird verwendet, um den
Versicherungsmakler in den Systemen von
Velonetic zu identifizieren.

2. Schulungen und Tests

Velonetic wird Schulungen zu den Systemen
Rechnungslegung und Abrechnung und
elektronischer Schadensmeldung anbieten.
Nach Abschluss der Schulung sendet Velonetic
eine Reihe von Testfallen zum Ausfullen.

So wird sichergestellt, dass der
Versicherungsmakler die Verwendung der
Systeme verstanden hat und mit den Prozessen
in einer Live-Umgebung vertraut ist. Fur die
zukunftige Verwendung wird auch ein
Benutzerleitfaden bereitgestellt.

3. Abschluss von Bankmandaten und
Multibanking-Transaktionsinitiierung (Multi
Banking Transaction Initiation, MBTI)

Diese sind wichtig fir die Einrichtung des
Zugangs zur zentralen Abrechnung und der
Konnektivitat zu den Velonetic-Systemen.

Der Abschluss einer MBTI-Vereinbarung
ermdglicht es Lloyd's, Giber Swift abzubuchen.

4. Genehmigung

Sobald die vorherigen Schritte abgeschlossen
sind, wird Velonetic Lloyd's Europe
kontaktieren, das der Organisation die
endgliltige Genehmigung und Bestatigung flir
die Aufnahme der Geschaftstéatigkeit mit Lloyd’s
ausstellt.

Fur weitere Details zum Anbindungsprozess
oder zur Abwicklung von Geschéaften mit
Velonetic wenden Sie sich bitte an Robert
Fuller unter oder andie
Velonetic Mailbox unter
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Abschnitt Il / Elektronische Platzierung / Market Reform Contract

/ Wie werden
Risiken am Lloyd “s Markt
platziert?

Elektronische Platzierung

Die Verhandlung und Présentation des Risikos durch den Versicherungsmakler
gegenlber dem Underwriter war traditionell ein personlicher Prozess. Die
elektronische Platzierung bietet jedoch die Mdglichkeit, die persénlichen
Verhandlungen auszusparen, wenn sie keinen wirklichen Nutzen fir die Transaktion
haben.

Platzierungsplattformen kdnnen den gesamten Zeichnungsprozess abwickeln: Vom
Angebot Uiber die Zeichnung des endgiltigen Risikos bis zu den Nachtragen nach der

Zeichnung. Gleichzeitig bieten sie eine vollstandige Revisionsstrecke und die
Vereinbarung Moglichkeit der Anbindung an Back-Office-Systeme.

EWR-Kunde

Platzierungsplattformen, die haufig auf dem Markt verwendet werden, sind unter
anderem PPL, Whitespace und OpenTwins. Flr ihre Dienstleistungen fallen separate
Kostenan.

Market Reform Contract

Im Lloyd’s Markt werden Risiken unter Verwendung eines Standarddokuments mit der
Bezeichnung ,Market Reform Contract” (MRC) platziert. Dieses Dokument beschreibt
das Risiko und die damit verbundenen vertraglichen, regulatorischen und
administrativen Informationen in einem Standarddateiformat.

Versicherungs- Velonetic
makler

Der Versicherungsmakler stellt den Underwriter den Market Reform Contract (MRC)
vor, und ein Underwriter kann 100 % des Risikos oder einen Teil davon Gibernehmen, in
o m— welchem Fall der Versicherungsmakler weitere Underwriter ansprechen kann, um das

'é:m{.’: vertrag Gesamtrisiko des Versicherungsnehmers zu decken.
Underwriter

Eine Anleitung, die das Layout und den Inhalt eines Standard-MRC definiert, finden Sie
auf der Website der London Market Group (LMG).
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Abschnitt Il / Formulierungen / Ubersetzung in die Landessprache

Lloyd’'s Wordings Repository (Formulierungsdatenbank) bietet Underwritern Zugriff
auf etablierte Musterformulierungen und Klauseln, die in allen Versicherungssparten
aktuell verwendet werden und die flr Slips (Versicherungsvertrage)/Market Reform
Contracts (MRC) als Referenz dienen konnen. Das Repository umfasst alle von der
Lloyd's Market Association (LMA) entwickelten Formulierungen und solche, die von
anderen Branchenorganisationen entwickelt wurden, sowie viele Formulierungen von
einzelnen Managing Agents, anderen Versicherern und Versicherungsmaklern.

Darliber hinaus pflegen Versicherungsmakler und Underwriter in der Regel ebenfalls
standardisierte Bedingungswerke, die sie bereitstellen kdnnen. Diese sind jedoch nicht
starr und esist mdglich, Anderungen zu diskutieren.

Underwriter kdnnen das Crystal-Tool unter https://www.loyds.com//conducting-
business/regulatory-tools/crystal konsultieren, um regulatorische Anforderungenin
bestimmten Territorien zu verstehen. Die Versicherungsmakler sollten jedoch auch
wachsam sein und alle Punkte, die Aufmerksamkeit erfordern, kennzeichnen.

In einigen Rechtsordnungen missen die dem Kunden zur Verfligung gestellten
Versicherungsdokumente in der jeweiligen Landessprache Ubersetzt sein. Die
Underwriter kdnnen Giberprifen, wo dies erforderlich ist, indem sie das Crystal-Tool fir
regulatorische Fragen konsultieren.

Indiesen Féllen vertrauen die Underwriter im Allgemeinen darauf, dass der
Versicherungsmakler, der den Versicherungsschein erstellt, eine vertrauenswiuirdige
lokale Anwaltskanzlei mit Erfahrungen auf diesem Gebiet kontaktiert und den Wortlaut
des Versicherungsscheins tbersetzen lasst.
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Abschnitt IFF e
Geschaftsabwicklungi
der Risikoplatzierung aus?

Uber Velonetic

Velonetic (friiher als Xchanging bekannt) ist das Unternehmen,
das die zentralen Marktdatenbanken sowohl fiir Pramien (XIS)
als auch fir Anspriiche (XCS) verwaltet und auch die
Bewegung von Geldern fiir den Markt durch zentrale
Abrechnungssysteme vereinfacht.

Sobald das Risiko vollstandig platziert ist, miissen der
Versicherungsschein und die Begleitdokumente zentral bei
Velonetic zur Erfassung in der zentralen Marktdatenbank
eingereicht und die Pramie an die Versicherer gezahlt werden.
Erfolgt die Bearbeitung intern, verwendet der
Versicherungsmakler ein System namens Accounting and
Settlement (Rechnungslegung und Abrechnung, A&S), um alle
Dokumente elektronisch in XIS einzureichen.

Zusammenarbeit mit Lloyd’s Europe. Ein Leitfaden flr Versicherungsmakler.
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Abschnitt Il / Préamienbearbeitung

Pramienbearbeitung

Der typische Prozess, den ein Versicherungsmakler bei der Bearbeitung eines Risikos
auf dem Lloyd's-Markt befolgt, wird nachstehend erlautert.

Versicherungs-
makler A4S
As
© VR a el 2 |
*LPANs
 Weitere relevante

Dokumente e Datenerfassung

Unterschriftsnummer
und Datum

Schritt 1. Der Versicherungsmakler erstellt den

MRC, die LPAN (London Premium Advice Note,
etwa: Pramienbenachrichtigung) und andere
relevante Dokumente (wie z. B.) und reicht sie
unter Verwendung eines Systems namens A&S
(Accounting and Settlement, Rechnungslegung
und Abrechnung) beiin Velonetic ein.

Schritt 2. Velonetic prift, ob alle Pflichtfelder
korrekt ausgefullt wurden und stellt ggf.
Ruckfragen an den Versicherungsmakler.

Schritt 3. Wenn die Rickfragen geklart

sind, erfasst Velonetic Risikodaten und
Pramieninformationen (Betrage, Abzlige und
Zahlungszeitpunkte) in den Risikodatenbanken.

Velonetic
Prifungen und
Ruickfragen (falls
zutreffend)

Bankkonten des
Versicherungsmaklers

Nachrichten

 —— Bankkonten
“—> des Syndikats

_>
e Abrechnungen I

Bankkonten von
Lloyd's Europe

Schritt 4. Es werden eine Unterschriftsnummer
und ein Datum erstellt und Gber Nacht werden
die Systeme der Managing Agents durch
Nachrichtentbermittlung aktualisiert.

Schritt 5. Zu gegebener Zeit ermdglicht Velonetic
die Verschiebung der Pramie von den Konten der
Makler auf die Konten der Versicherer.

Zusammenarbeit mit Lloyd’s Europe. Ein Leitfaden fur Versicherungsmakler.

Abschnitt Il / Auslagerung

Auslagerung
Einige Versicherungsmakler entscheiden sich méglicherweise dafir, die Back-Office-
Verarbeitung an einen Dritten auszulagern.

In diesem Fall wiirde ein Dritter die zentrale Abrechnungsnummer (CSN) des
Versicherungsmaklers verwalten und bestimmte Dienstleistungen firr diesen gegen
eine bestimmte GebUlhr erbringen.

Die Dienstleistungen von Drittanbietern variieren, umfassen jedoch im Allgemeinen
Folgendes:

- Unterstiitzung bei der Erstellung von Dokumenten zur Risikoplatzierung;

- Bearbeiten und Hochladen von Risikoplatzierungsdokumenten in die
Velonetic-Systeme;

- Bearbeitung und Beantwortung systembezogener Anfragen;

- Unterstiitzung bei Marktformulierungen, Vermerken, Erstellung von Zeitplanen
und Erstellung von Policen;

- Unterstitzung der Bearbeitung;

- Abwicklung von Anspriichenin den Systemen.

Zusammenarbeit mit Lloyd’s Europe. Ein Leitfaden flr Versicherungsmakler.
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Haufig gestellte

Fragen

EU Broker Market Gateway und Lloyd’s
Broker sind zwei verschiedene Optionen
fur den direkten Zugang zum Lloyd’s Markt
und bieten jeweils unterschiedliche
Vorteile und Einschrankungen. Eine der
Uberlegungen zum EU Broker Market
Gateway ist, dass sie nicht als Lloyd'’s
Broker auftreten und daher auch nicht die
Marke Lloyd’s verwenden kdnnen.

Versicherungsmakler, die Gber den EU
Broker Market Gateway Zugang zu Lloyd's
besitzen, durfen Geschéafte nur individuell
platzieren.

Versicherungsmakler, die Giber den EU
Broker Market Gateway Zugang zu
Lloyd's besitzen, erhalten keinen
permanenten Lloyd’s-Pass. Stattdessen
erhalten sie, wenn sie das Lloyd's-
Gebaude besuchen méchten,
Tagespasse, die von einem Sponsor im
Voraus organisiert werden.

Das EU Broker Market Gateway wurde
eingerichtet, um Lloyd's Europe
Underwritern direkten Zugang flur das
europaische Geschéaft zu bieten.
Versicherungsmakler, die ihre Aktivitaten
Uber Europa hinaus ausweiten mochten,
kénnen dies jedoch tun, solange sie die
lokalen Vorschriften einhalten. In Bezug
auf Versicherungsvertriebsaktivitaten, die

Zusammenarbeit mit Lloyd’s Europe. Ein Leitfaden fur Versicherungsmakler.
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innerhalb des Vereinigten Konigreichs
erfolgen, wird Versicherungsmaklern
dringend empfohlen, ein Rechtsgutachten
einzuholen, das eine Klarstellung zu den
Aktivitaten enthalt, die auBerhalb des
Geltungsbereichs der britischen
Vorschriften liegen, und zu jenen, die eine
Genehmigung erfordern wiirden.

Versicherungsmakler, die tiber den EU
Broker Market Gateway Zugang zu Lloyd's
besitzen, kbnnen im Vereinigten
Konigreich Aktivitaten durchfiihren, die
nicht unter die Kategorie ,regulierte
Aktivitaten® fallen und daher keine
FCA-Genehmigung erfordern. Es gibt
bestimmte Umstande, unter denen ein
Versicherungsmakler die
Ausnahmeregelung flir auslandische
Personen oder die Ausnahmeregelung fuir
GroBrisiken in Anspruch nehmen kann.
Versicherungsmakler werden jedoch
dringend dazu angehalten, ein

Rechtsgutachten einzuholen, um zu
verstehen, welche Aktivitaten auBerhalb
des Geltungsbereichs der britischen
Vorschriften liegen und welche eine
Genehmigung erfordern wiirden.

Jeder Versicherungsmakler, der den EU
Broker Market Gateway Zugang zu Lloyd’s
besitzt, sollte eine zentrale
Abrechnungsnummer flr Veloneticim
eigenen Namen einrichten. Diese
eindeutige Nummer wird auf allen auf dem
Lloyd’s-Markt platzierten Policen erwahnt
und stellt sicher, dass entsprechende
Pramien und Anspriiche auf den
jeweiligen Versicherungsmakler
zurlickgefuhrt werden konnen.

Jeder Versicherungsmakler trifft eine
geschéftliche Entscheidung, entweder (1)
die Bearbeitung mit Velonetic intern
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Haufig gestellte Fragen

abzuwickeln oder (2) diese Aktivitat an
eine externe, spezialisiertere Partei
auszulagern. Jede Wahl hat ihre Vorteile
und Uberlegungen und sollte sorgféltig
erwogen werden.

Muss ein Versicherungsmakler, der
tiber den EU Broker Market Gateway
Zugang zu Lloyd’s besitzt, ein
britisches Bankkonto fiihren, um mit
Lloyd’s Geschéfte zu tatigen?

Lloyd's prft, ob der Versicherungsmakler
getrennte Bankkonten flir Kundenpramien
und andere betriebliche Gelder flhrt. Es
gibt keine Beschrankungen hinsichtlich
der Bank(en), bei der/denen der
Versicherungsmakler Konten fuhren
sollte.

Gibt es laufende Transaktionskosten
fiir Versicherungsmakler?

Fur die Vermittlung und Abwicklung von
Geschéaften bei Lloyd's fallen flr
Versicherungsmakler keine laufenden
Gebliihren an.

Miissen Versicherungsmakler, die iiber
den EU Broker Market Gateway
Zugang zu Lloyd’s besitzen, separate
Vereinbarungender
Geschéaftsbedingungen (Terms of
Business Agreement, TOBA) mit jedem
Managing Agent unterzeichnen, mit
dem sie zusammenarbeiten méchten?
Versicherungsmakler, die Giber den EU
Broker Market Gateway Zugang zu
Lloyd's erhalten méchten, missen einen
Due-Diligence-Prozess mit Lloyd’s
Europe durchlaufen, an dessen Ende sie
eine europaische TOBA mit Lloyd's
Europe unterzeichnen kbnnen. Diese
Vereinbarung (TOBA) schlieBt alle
Managing Agents flir europaische
Geschéafte ein, die Uber Lloyd's Europe
abgewickelt werden, und es sind keine
anderen separaten TOBASs fir diese Art
von Geschéaften erforderlich.

Bendtigen Sie weitere Informationen?
Weitere Informationen zu spezifischen
Versicherungsbegriffen und Akronymen,
die im Lloyd's-Markt verwendet werden,
finden Sie auf der Seite ,Glossar und
Akronyme* von Lloyd's, die auf der
Lloyd's-Website verfligbar ist:
https:/www.lloyds.com/help/glossary-
and-acronyms.

Zusammenarbeit mit Lloyd’s Europe. Ein Leitfaden flr Versicherungsmakler.

E-Mail: Twitter @LloydsofLondon
LloydsEurope.TOBA®@Iloyds.com LinkedIn lloyds.com/linkedin
Facebook lloyds.com/facebook

Velonetic
velonetic.co.uk

Dieser Leitfaden geht nicht auf alle lokale versicherungsrechtliche Anforderungen ein, die
in einigen Rechtsordnungen gelten und im Widerspruch zu einigen Aussagen dieses Leit-
fadens stehen kdnnen. Fiir weitere Einzelheiten zu diesen Anforderungen wenden Sie sich
bitte an Lloyd's Europe oder den jeweiligen lokalen Lloyd's General Representative.
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